Marktiibersicht: Die besten ERP-Berater

Unternehmen

In welchen Branchen kénnen Sie zu Best
Practices beraten?

Welche Dienstleistungen bieten Sie an?

Deutschland / DACH-Raum / Europa /
Nordamerika / Asien / Afrika / weltweit

Wie modellieren Sie Prozesse beim Kunden?

Ab wie vielen Lizenzen machen Sie ein
Projekt?

Anzahl Auswahlberater?
Umsatzanteil Auswahlberatung?

Haben Sie eine Datenbank, in der wesent-
liche Merkmale von ERP-Anbietern
abgelegt sind?

Anzahl ERP-Anbieter?

Welches Prozessmodellierungswerkzeug
nutzen Sie?

Bitte skizzieren Sie Ihr Auswahlvorgehen!

Bitte beschreiben Sie, wie Sie die zur ERP-
Auswahl erforderlichen funktionalen Anfor-
derungen bei Ihrem Kunden erheben.

Anhand welcher Kriterien entscheiden Sie
tiber die Betriebsform des neuen ERP-Sys-
tems (Cloud/On-Premise)?

Welche Rolle spielen softwaregestiitzte Aus-
wahlportale auf dem ERP-Markt?

Wie stellen Sie eine schnelle Implementie-
rung sicher und was sollte Ihr Kunde dazu
beitragen?

Sehen Sie Einsatzmdglichkeiten fir Kl bei der
ERP-Auswahl?

Welche Trends beobachten Sie bei der ERP-
Auswahl?
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Business Process Technology

_Handel, Fertigung, Dienstleistung,
Offentlicher Sektor, Handwerk, Non-Profit

ERP-Auswahl, ERP-Implementierung,
Sollprozessgestaltung, Organisatorisches
Change Management
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Powerpoint, Excel, Modellierungstool
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Basierend auf den Soll-Prozessen und spez.
Bediirfnissen sowie Best-Practice-Kataloge
fiir Standardanforderungen

Wir entscheiden nicht. Unsere Kunden ent-
scheiden.

Eine wichtige Rolle zur Effizienz- und
Transparenzsteigerung

Geschwindigkeit ist nur ein Aspekt, Qualitat
und Budgeteinhaltung ist ebenfalls wichtig

Unser Tool unterstitzt Ki

Erfahrung und ganzheitliche Prozessbera-
tung sind entscheidend
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Handel, Dienstleistung, Handwerk

ERP-Auswahl, ERP-Implementierung, Sollpro-

zessgestaltung, Softwareentwicklung
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Eigenes Protokoll mit diversen konkreten
Fragen, die in einem halb- bis maximal ein-
tagigen Kick-Off gestellt werden, wobei sich
bereits erste potentielle Anbieter heraus-
stellen. Danach Kontakt mit drei konkreten
Anforderungen an Anbieter und danach
Zustellung Lastenheft.

Durch Interviews und Analyse der Belege

Entscheidet der Kunde. Mein Input ist bei
Fernzugriff via Web Cloud oder bei einem
externen Hosting

Kommt darauf an

Die Implementierung ist Sache des An-
bieters. Einfache Deadlines mit Angeboten,
Prasentationen etc.

Nein

Eigentlich nur Cloud oder On-Premise

Vollstandige Antworten auf erp-management.de
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